Swiat kupuje biatostockie narzedzia. Promotech z najwyzszg sprzedazg w
historii

Drugi rok z rzedu biatostocki Promotech notuje historyczny rekord sprzedazy - w 2018 r. spétka zwiekszyta obroty 0 22,8
proc. w stosunku do poprzedniego, osiagajgc poziom 67,2 min zi. Plany na ten rok sg réwnie ambitne - 73 min zt przychodu.

- To sg tylko wyniki spétki-matki — podkresla Marek Siergiej, prezes Promotechu. —
Skonsolidowany wynik grupy, w sktad ktérej wchodzi tez Promotech KM w Lapach i
nasze zagraniczne spotki-corki - Promotech ME FZE w Dubaju i Promotechu FM w
Delhi, bedzie wigc jeszcze wyzszy. Poznamy go w czerwcu.

Na tak dobre wyniki wptyneta konsekwentna realizacja strategii, przyjetej przez
Promotech w obliczu kryzysu w 2009 r., opierajgca sie na czterech filarach - nowe rynki
zbytu i klienci, innowacyjne produkty, wtasna marka i solidarnos¢ pracownicza.

- Dalsza rozbudowa i dywersyfikacja naszej sieci dystrybucji, duza praca nad
usprawnieniem proceséw wewnetrznych w ramach koncepcji LEAN, nad zmiang
sposobu produkciji i jej planowania, tak by sprostaé rosngcemu popytowi, budowa siatki
kooperantéw i zmiana mentalnosci pracownikéw — to dziatania, ktére musieliSmy podjac
w ubiegtym roku, by dostosowaé naszg dziatalnos¢ do zmieniajacych sie warunkdéw
otoczenia. Sprzyjata nam tez dobra koniunktura w gospodarce $wiatowej, co wptyneto
na wzrost zapotrzebowania na narzedzia Promotechu — wymienia Marek Siergiej. - To
plus wytezona praca na kazdym szczeblu organizacji wptyneto nie tylko na wynik
finansowy, ale takze na rozpoznawalnosé marki Promotech i jej postrzeganie, jako
godnej zaufania.

Przetomowym wydarzeniem ubiegtego roku byt zakup pierwszego robota - obrabiarki
CNC Brother Speedio, wyposazonej w zrobotyzowany zestaw do zatadunku i odbioru
detali — Rexio, ktéry stat sie jednym z elementow dostosowywania modelu biznesowego
firmy do warunkéw Gospodarki 4.0. i poczatkiem catego procesu inwestowania w
automatyzacje i robotyzacje produkcji.

Z kolei inwestycje w nowe systemy informatyczne (IPO, CRM, DTOffice) pozwolity na
trafniejsze decyzje, dotyczgce naktaddw inwestycyjnych, ptynne planowanie produkgciji,
skrécenie czaséw dostaw i lepszg kontrole kosztow.

Firmato ty

W tym roku priorytetem zarzadu spoétki bedzie rozwéj pracowniczych kompetenciji, a
takze zmiana mentalnosci pracownikow — waznego elementu wptywajacego na rozwoj
firmy.

- Dzi$ solidarnos¢ pracownicza powinna przejawiac sie w duzej proaktywnosci,
zainteresowaniu i gotowosci do brania osobistej odpowiedzialnosci za procesy
zachodzace w firmie na kazdym jej szczeblu organizacyjnym — podkresla prezes spotki.
- To postawa majaca bezposrednie przetozenie zarébwno na wewnetrzng efektywnosé



organizacji, jak i na sposéb, w jaki Promotech bedzie odbierany na zewnatrz. Dzi$, jak
nigdy wczes$niej, dziatania nawet pojedynczych oséb moga w znaczacy sposéb wptynaé
na naszg reputacje i zaufanie.

W praktyce powinno sie to przetozyé sie na szybsza reakcje na zgtaszane przez
klientéw problemy.

- Wszystko to robimy po to, by nadazyé z szybkoscig dziatania, bo inaczej nie bedziemy
firmg globalna, a to jest naszym dtugofalowym celem — reasumuje Marek Siergiej.

W zakresie produkcji w planach jest dalsza robotyzacja proceséw, wdrozenie systemu
ATO (Assemble to order), ktérego celem jest lepsze dostosowanie wyrobu koncowego
do wymagan klienta oraz wizualizacja wynikdw na produkcji — tak, by mie¢ petng
informacje o biezacej sytuacji, potencjalnych problemach i sposobach ich rozwigzania.
W 2019 r. wazna bedzie tez dalsza rozbudowa sieci dystrybucji i intensywne szkole
dystrybutoréw. Wszystkie te dziatania skierowane sg na osiggniecie gtéwnego celu
sprzedazowego - planowane przychody na koniec przysztego roku to 73 min zt, aw

roku 2020 — 78 min zi. u
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