Ciezkie automaty spawalnicze Promotechu podbijajg Swiatowe rynki

Szes¢ milionow zt - taki poziom sprzedazy urzadzen do ciezkiej automatyzacji spawania i ciecia zaplanowat na koniec tego
roku biatostocki Promotech. | wszystko wskazuje na to, ze ten ambitny plan zostanie zrealizowany.

To przetomowy rok dla firmy w temacie tego typu maszyn - plany zaktadajg ponad 100-
proc. wzrost ich sprzedazy, w stosunku do osiggnietego w ubiegtym roku obrotu w
wysokoéci 2,5 min zt. Realizacja tych plandw oparta jest w duzym stopniu o sprzedaz
sztandarowego produktu Promotechu - automatu do wycinania i ukosowania otworéw
pod oscieznice i ich wspawania do segmentéw wiez wiatrowych - MCM.

- Rok zaczat sie w tym temacie znakomicie, gdyz pozyskali§my zamowienia na dwa
systemy MCM — méwi prezes Promotechu Marek Siergiej. — Ostatecznie, jak dotad na
rynki portugalski i niemiecki sprzedaliSmy juz cztery takie urzgdzenia, po dwa na kazdy
z nich. To bardzo dobry wynik.

Duzym wyzwaniem byta takze pierwsza instalacja na Ukrainie nowej wersji wycinarki do
ksztattowego ciecia rur PPCM 1500 —zdolnej do obrébki znacznie wiekszych rur i
zaprojektowanej scisle pod potrzeby klienta. Z kolei na rynek totewski Promotech
sprzedat inny automat — ramie spawalnicze WA. Firma czeka réwniez na pierwszg
instalacje duzej automatyzacji w Indiach i wspiera w tym temacie nowych dealeréw w
Kuweijcie i Arabii saudyjskiej, a za posrednictwem nowych kontaktéw w Hiszpanii i
Portugalii chce tez wej$é na rynki krajow Ameryki Potudniowej;

- Rosnaca sprzedaz maszyn do ciezkiej automatyzaciji ciecia i spawania to wynik pracy
wszystkich dziatbw Promotechu nad tymi urzadzeniami, a takze efekt naszej,
prowadzonej przez kilka ostatnich lat, polityki majgcej na celu dopracowanie tych
maszyn, poprawe ich funkcjonalnosci, obnizke kosztéw ich produkciji i uczynienie ich
bardziej niezawodnymi i przyjaznymi dla operatorow— moéwi Bohdan Zaleski,
wspoétwtasciciel i wiceprezes Promotechu ds. sprzedazy. - PoszerzyliSmy tez znaczgco
krag naszych dealerdw i konsultantow promujgcych te maszyny na roznych rynkach.
NauczyliSmy sie efektywniej je promowad i trafniej adresowac nasz marketing.

Producentowi z Biategostoku sprzyja takze postep techniczny w Europie i poza nig:

- Presja na zwiekszong wydajnosc i wysoka jako$¢ zmusza producentow konstrukciji
stalowych do stosowania coraz bardziej zaawansowanych urzgdzen. Uczestniczymy w
tym procesie stale rozwijajgc i unowocze$niajgc nasze urzadzenia — dodaje Bohdan
Zaleski.

Promotech wykorzystuje tez obecny wzrost gospodarczy na Zachodzie, prowadzgc tam
intensywne dziatania pro-sprzedazowe. Widac to zwtaszcza na rynku niemieckim, gdzie
w ciggu ostatnich dwéch lat firma dostarczyta swoje maszyny do wszystkich liczacych
sie tam producentéw wiez wiatrowych.

Jak podkres$la prezes Marek Siergiej - wzrost sprzedazy ciezkiej automatyzaciji to tez



element realizacji diugofalowej strategii firmy, zaktadajgcej intensywny rozwéj kolejnej
linii produktowej - urzgdzen z najwyzszej Swiatowej potki, ze 100-proc. wktadem witasnej
mys$li technologicznej, projektowanych $cisle pod konkretne potrzeby klienta.

— Fakt, ze europejskie firmy zdecydowaty sie na zakup tych maszyn oznacza, ze
Promotech stat sie postrzegany, jako godna zaufania i rozpoznawalna marka, za ktora
stoi nie tylko doskonaty produkt. Ludzie, ktérzy wydajq kilkaset tysiecy euro na mas
oczekujg od dostawcy wsparcia w postaci szkolen, czesci serwisowych, napraw

gwarancyjnych i pogwarancyjnych, modernizacji i pomocy w codziennej obstudze tyb

urzadzen. My im taki pakiet ustug gwarantujemy — podsumowuje prezes Promotech


https://twitter.com/wojpodlaskie
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